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Cuando pienso en mi progreso como agricultor y como persona y 
como cooperador de PFI... Solía pensar que tenía más respuestas de 

las que tengo ahora. Ahora me conformo más con decir simplemente: 
‘Prueba esto. Agradezco esto. Y me asombro de todo esto.’”

- Mark Quee
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Momento de la castración en cabras y ovejas

RESULTADOS

El momento de la castración de cabritos y corderos 
puede afectar la salud y el bienestar animal, los pesos 
al gancho, y los tiempos y costos de mano de obra. 
Los granjeros comúnmente realizan la castración en 
animales en cualquier momento desde uno o dos días 
de edad hasta varios meses de edad, y actualmente no 
hay regulaciones establecidas o recomendaciones de 
mejores prácticas en los EE. UU. 
 
Los cooperadores Hannah Breckbill & Emily Fagan, 
Adam Ledvina, y Bailey Lutz se preguntaron si el 
momento de la castración de cabritos o corderos 
afectaría los pesos al gancho de sus animales o la 
salud general en sus rebaños. Adam y Bailey probaron 
si la castración de cabritos a las 4 semanas frente a las 
8 semanas afectaba el peso Ŀnal de las cabras. Adam 
también incluyó un tratamiento de cabrito sin castrar 
(intacto). Hannah & Emily evaluaron si la castración 
de corderos a las 1-4 semanas de edad frente a las 6-8 
semanas afectaba los pesos al gancho.

ayudante de adam ledvina cargando una cabra. Foto tomada 
en septiembre 2023.

La edad de los cabritos y corderos al momento de la castración no afectó la ganancia diaria promedio de los cabritos (Ledvina y 
Lutz) ni el peso Ŀnal de los corderos (Breckbill y Fagan). Todos los animales se mantuvieron sanos durante todo el ensayo. Ledvina 
y Fagan coincidieron en que probablemente ahora mantendrán una fecha de castración temprana: Ledvina para “prevenir la 
reproducciòn accidentalě y Fagan porque Ěes màs fàcil manejar a los corderos y realizar la castraciòn en una fecha màs tempranaě.  
 
Lutz aún desea experimentar más para determinar qué momento de castración funcionará mejor en sus operaciones. Los tres 
cooperadores se mostraron satisfechos de haber respondido algunas preguntas durante este ensayo y entusiasmados por seguir 
experimentando con sus mètodos ganaderos. Ledvina pide que Ě màs granjas participen en este tipo de ensayos!ě

“MUCHOS ASUMEN QUE DEJAR LOS 
CABRITOS INTACTOS DA COMO 
RESULTADO TASAS DE CRECIMIENTO MÁS 
ALTAS, PERO ESTA PRUEBA DEMOSTRÓ 
LO CONTRARIO.” -ADAM LEDVINA

COOPERADORES
Hannah Breckbill & Emily Fagan, HUMBLE HANDS HARVEST,DECORAH,IOWA; 
Adam Ledvina, IOWA KIKO GOATS,CHELSEA,IOWA; Bailey Lutz, HOLLYHOCK LAND 
& LIVESTOCK,DECORAH,IOWA

Año del experimento 2023EL GANADO EL PERSONAL DE PFI: EMMA LINK
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Prueba de variedad de boca de dragon (“snapdragon”en inglés)

COOPERADORES Jill Beebout, BLUE GATE FARM, CHARITON; Anna Hankins & Shae Pesek, OVER THE MOON 
FARM & FLOWERS, COGGON

 Jill, quien cultivó las variedades Costa Mix, Rocket Mix y Tall Deluxe Mix, 
descubrió que ninguna variedad superaba a otra y se alegró de adquirir 
experiencia con nuevas variedades. Utilizará cualquiera de estas variedades en 
el futuro. Anna y Shae cultivaron las variedades Rocket Mix, Chantilly Purple y 
Madame Butterŀy, cada una con diferentes tipos y perìodos de ŀoraciòn. 
 
Descubrieron que Rocket Mix producía la mayor cantidad de tallos. Anna y 
Shae cosecharon durante junio, que es el perìodo de màxima ŀoraciòn para 
Rocket Mix y Madame Butterŀy, pero no para Chantilly Purple. Hankins 
comentó, “Esta prueba nos demostró que necesitamos dedicar más tiempo 
y energía a pensar en las variedades que cultivamos, dónde conseguimos las 
semillas y en las condiciones de nuestras plàntulas para producir ŀores de la 
màs alta calidad.ě

Jill Beebout, Anna Hankins y Shae Pesek cultivan ŀores de corte para ofrecer arreglos ŀorales semanales a sus clientes de 
CSA. Las tres deseaban adquirir experiencia cultivando diferentes variedades de boca de dragón con distintos tiempos y tipos 
de ŀoraciòn. Contaron la cantidad de tallos comercializables que producìa cada variedad para determinar cuàl era la màs 
productiva. Jill comentò, ĚCultivar ŀores de corte es todavìa una actividad relativamente nueva para nosotros y nos hemos 
limitado a usar la misma variedad de siempre. Esta prueba nos impulsa a familiarizarnos con otras variedades y a ampliar 
nuestros bancales de ŀores de corte.ě

“LO MÁS VALIOSO DE ESTA PRUEBA 
¡FUE FAMILIARIZARNOS CON EL 
PROGRAMA DE COOPERADORES! DESPERTÓ 
NUESTRO INTERÉS EN FUTURAS PRUEBAS 
RELACIONADAS CON FLORES, PERO 
TAMBIÉN ENTUSIASMÓ A LA FAMILIA DE 
SHAE POR ¡SER POSIBLES COOPERADORES 
INTERESADOS EN ENSAYOS DE 
HORTICULTURA Y CULTIVOS EN HILERAS!”

- ANNA HANKINS

Bocas de dragón cosechadas en 
casa de Jill Beebout el 2 de 
julio de 2021.

Shae Pesek despuntando plantas 
de boca de dragón el 23 de mayo 
(aproximadamente un mes después 
del trasplante). Despuntar ayuda 
a estimular la ramificación y la 
floración.

El equipo de la granja de Jill 
Beebout recopila observaciones 
sobre la fecha final de 
cosecha: 16 de julio de 2021.

LA HORTICULTURA EL PERSONAL DE PFI: STEFAN GAILANS

RESULTADOS

Año del experimento 2021
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COOPERADORES Hannah Breckbill & Emily Fagan, HUMBLE HANDS HARVEST,DECORAH,IOWA

Cultivo de tomates para la venta en 
contra para semillas

RESULTADOS

Tras contabilizar todos los suministros, la mano 
de obra y la infraestructura, los tomates para 
la venta generaron un ingreso neto de $1,263, 
mientras que los tomates para semilla tuvieron 
un ingreso neto de -$59 (ver tabla). Ambas 
plantaciones de tomates también produjeron 
más fruta de la que Hannah y Emily necesitaban 
para la venta o para la producción de semilla, y 
dejaron mucha sin cosechar en el campo. 

A pesar de que el negocio no fue rentable 
este año, aún no se sienten listas para dejar 
de cultivar tomates para semilla. Si Hannah y 
Emily consiguen otro contrato de semillas de 
tomate, aumentarán la rentabilidad del negocio 
plantando menos plantas de tomate en general 
y vendiendo parte del exceso de fruta de los 
tomates para semilla.

Los horticultores a veces cultivan semillas 
para empresas regionales de semillas para 
diversiĿcar sus negocios o simplemente 
para probar algo nuevo. Sin embargo, 
para quienes no han cultivado semillas 
antes, puede ser difícil determinar si 
el pago compensa la mano de obra y el 
tiempo requeridos, especialmente para 
una semilla como el tomate, que requiere 
procesamiento poscosecha. 
 
En 2024, Hannah Breckbill y Emily Fagan 
Ŀrmaron un contrato para cultivar media 
libra de semilla de tomate KC 146 por $225. 
Decidieron comparar los presupuestos 
empresariales para el cultivo de tomates 
para la venta con el de tomates para 
semilla. A través del ensayo, monitorearon 
el tiempo, la mano de obra y los materiales 
requeridos para ambas empresas a lo largo 
de la temporada de cultivo.

Hannah y Emily

Hannah y Emily cultivaron varias 
variedades de tomates para el 
mercado, pero solo una para la 
producción de semillas.

“[EL ASPECTO MÁS ÚTIL DEL ENSAYO FUE] LA 
RESPONSABILIDAD DE LLEVAR UN BUEN REGISTRO DE LOS 
DETALLES. SI NO ESTUVIERA HACIENDO ESTO PARA UN 
ENSAYO PFI, ESTARÍA MENOS ORGANIZADA Y NO LLEVARÍA UN 
REGISTRO LO SUFICIENTEMENTE PRECISO COMO PARA LLEGAR 
A UNA CONCLUSIÓN REAL.” -EMILY FAGAN   

En números, Hannah y Emily perdieron dinero con su empresa 
de semillas de tomates y ganaron dinero con su empresa 
de venta de tomates, a pesar de los mayores costos totales 
asociados con la empresa de venta.

SEMILLA VENTA 

Costos de suministro, terreno, 
maquinaria y riego $52 $148 

Costos de suministro de ediĿcios/
estructuras $79 $223

Costo de mano de obra (combinada 
de mano de obra del propietario y 
contratada)

$153 $338

Costos totales $284 $709

Monto del contrato de semillas o 
ventas en el mercado $225 $1,972

Ingresos netos -$59 $1,263

Año del experimento 2024LA HORTICULTURA EL PERSONAL DE PFI: EMMA LINK
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Ensayo de variedad de pimiento dulce

RESULTADOS

Carmen produjo los mayores rendimientos totales y 
los pimientos más grandes en todas las plantaciones. 
En todas las plantaciones, los cooperadores 
caliĿcaron los pimientos Carmen como màs dulces 
que las demás variedades en las pruebas de sabor. 
La granja de Pipho fue la única plantación con 
un experimento replicado que tuvo una cosecha 
exitosa, por lo que fue la única que pudo analizarse 
estadìsticamente (vèase el gràĿco).

En Pipho, Italia tuvo un rendimiento inferior al de 
Carmen y terminó antes de tiempo. La producción 
de Carmen alcanzó su punto máximo a mediados de 
septiembre. Corno di Torro tuvo un inicio más lento 
y nunca alcanzó los mismos rendimientos semanales 
máximos que Carmen, pero duró más, manteniendo 
la producción hasta octubre. En la granja de Pipho, 
Corno di Torro produjo más pimientos individuales 
durante un período más largo que Carmen. En 2025 
se probarán más variedades de pimiento, y más 
diferentes.

El pimiento dulce de la variedad Carmen F1 es excelente. Sin embargo, al ser un 
híbrido, las semillas son caras y es necesario comprar semillas nuevas cada año. 
Los colaboradores de este proyecto querìan identiĿcar una lìnea de polinizaciòn 
abierta (OP) que igualara o se acercara a Carmen en calidad y producción, 
que fuera más económica y cuyas semillas pudieran conservar. Probaron tres 
variedades alternativas: Bridge to Paris, Corno di Torro e Italia.

Pimientos en la granja de Pipho. Foto 
tomada el 4 de septiembre de 2024.

COOPERADORES
Hannah Breckbill & Emily Fagan, HUMBLE HANDS HARVEST,DECORAH,IOWA; Marla 
Looper, BOUNTIFUL HARVEST FARM,NORTH LIBERTY,IOWA; Michael Pipho, ROOSTER’S 
CROW FARM,DUNKERTON,IOWA

“OBSERVÉ UNA DIFERENCIA MUY CLARA ENTRE LAS 
VARIEDADES DE PIMIENTO PROBADAS, LO QUE ME 
AYUDARÁ A TOMAR MEJORES DECISIONES DE SIEMBRA 
EN EL FUTURO. PLANTARÉ APROXIMADAMENTE LA MISMA 
CANTIDAD DE PIMIENTOS CARMEN Y CORNO DI TORRO... 
BASÁNDOME EN LOS RESULTADOS, NO PLANTARÉ PLANTAS 
DE ITALIA.” -MICHAEL PIPHO

En el local de Michael Pipho, el análisis 
estadístico reveló que Carmen fue el que tuvo el 
mejor rendimiento, seguido por Corno di Torro; 
Italia fue el que produjo el menor.
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Año del experimento 2024LA HORTICULTURA EL PERSONAL DE PFI: GRAHAM GIESTING
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•	 The Builders Initiative (Iniciativa de constructores)

•	 Ceres Trust (Fundación Ceres)

•	 USDA, Agricultural Marketing Service through 

grant 23SCBPIA1187 (USDA, Servicio de Mercadeo 

Agrìcola a travès de la subvenciòn 23SCBPIA1187) 

•	 U.S. Department of Agriculture, under agreement 

number NR216114XXXXG004 (Departamento de 

Agricultura de los EE. UU., bajo el acuerdo número 

NR216114XXXXG004)

•	 Walton Family Foundation (Fundación familiar 

Walton)

Reconocimientos

Si algún aspecto de este informe ha despertado su interés o le ha generado alguna pregunta, póngase en contacto con 

nosotros. Nos encantaría saber de usted. Quizás quiera saber más sobre el Programa de Cooperadores o sobre un ensayo 

clínico directamente de un cooperador. O quizás tenga sus propias ideas. ¿Es hora de probarlo y ponerlo a prueba con una 

investigación en granja?

Esperamos su respuesta,

STEFAN GAILANS 
MANAGER SUPERIOR DE INVESTIGACIÓN, STEFAN.GAILANS@PRACTICALFARMERS.ORG  

EMMA LINK 
COORDINADORE SUPERIOR DE INVESTIGACIÓN, EMMA.LINK@PRACTICALFARMERS.ORG  

GRAHAM GIESTING 
COORDINADOR SUPERIOR DE INVESTIGACIÓN, GRAHAM.GIESTING@PRACTICALFARMERS.ORG  

ROBERTA BIANCHIN REBESQUINI 
COORDINADORA DE INVESTIGACIÓN EN SISTEMAS DE CULTIVO, ROBERTA.REBESQUINI@PRACTICALFARMERS.ORG  

JOSE CESARIO PINTO 
COORDINADOR DE DATOS DE TELEDETECCIÓN, JOSE.CESARIO.PINTO@PRACTICALFARMERS.ORG  

TRACY ENGEL 
COORDINADORA SUPERIOR DE DATOS GEOESPACIALES, TRACY.ENGEL@PRACTICALFARMERS.ORG  

¿Quiere Ud. Saber Más?

Las opiniones, hallazgos, conclusiones o recomendaciones expresadas en esta publicación pertenecen 
al/a los autor(es) y no reflejan necesariamente la opinión del Departamento de Agricultura de los EE. 
UU. Además, cualquier referencia a marcas o tipos de productos o servicios específicos no constituye ni 
implica un respaldo por parte del Departamento de Agricultura de los EE. UU. para dichos productos 
o servicios. El USDA es un proveedor, empleador y prestamista que ofrece igualdad de oportunidades.

Se encuentran copias adicionales de esta publicación, así como copias impresas de los informes de 
investigación completos, disponibles a pedido. Llámenos o envíenos un mensaje de texto a (515) 232-5649.  

Informe traducido al español por Jenny Horner. 

Agradecemos a las organizaciones y agencias que patrocinan nuestro Programa de Cooperadores:
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